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AUSBILDUNG
2018-2021] Juristische Fakultat,
Bar/Podgorica

Gymnasium ,Niko Rolovié¢”, Bar
European Computer Driving
Licence-Zertifikat, Ministerium
far Bildung Montenegro

SPRACHEN

-Serbisch, Englisch,Italienisch,
Spanisch - flieRend
 Russisch, Albanisch -
Grundkenntnisse

« Deutsch — Bl in Ausbildung

N KOMPETENZEN

SARA SAMARDZIC

2 PROFIL

Erfahrene Marketing-und Sales-Managerin mituber5 Jahrennachweislicher
Erfolge in der Entwicklung und Umsetzung komplexer 360°-Kampagnen, im
Teamaufbau und in der strategischen Markenpositionierung. Nachweislich
Steigerung von ROIl, Optimierung von Budgets und Aufbau starker
Partnerschaften auf nationaler und internationaler Ebene. Leidenschaftlich in der
Umsetzung messbarer Ergebnisse und Stérkung der Kundenloyalitét.

E BERUFSERFAHRUNG

09/2025 - Heute | Bau Kompetenz Zentrum | Marketing Direktorin

e Leitung der Marketingstrategie und Markenarchitektur fur die
Muttergesellschaft und deren 4 Tochtergesellschaften.

e Steuerung der gruppenweiten Kommunikation und digitalen Pré&senz zur
Sicherstellung von Markenidentit&t und Marktwachstum.

2024 - 2025 | Meridianbet | Marketing Direktorin

e Konzeption von 360°-Kampagnen und Verwaltung von sechsstelligen
Budgets zur Steigerung der Markenbekanntheit.

¢ FUhrung eines Kreativteams von tber 10 Mitarbeitern und Verhandlung
internationaler Partnerschaften.

2022 - 2024 | Remax Montenegro | Sales Agent

e Erfolgreicher Abschluss von Kauf- und Mietvertrdgen sowie professionelle
Beratung nationaler und internationaler Klienten.

e MaRgebliche Steigerung der Online-Présenz und Kundenzufriedenheit durch
eigenstdndige Erstellung von hochwertigem Foto- und Videomaterial.

2021 - 2022 | Bambina d.o.o. | Social Media Managerin

- Signifikante Steigerung von Online-Verkd&ufen und Nutzerinteraktionen durch
gezielte Kampagnen.

» Entwicklung von Content-Strategien und aktives Community Management zur
Kundenbindung.

Friihere Positionen: Studio Moderna (2020-2021), S Press+ (2019-2020) -
Erfahrung in Direktvertrieb, B2B, Promotion und Teamkoordination.

Fachliche: Digitales Marketing (SEO, PPC, Google Ads, Meta Ads), Branding & PR,
Projekt- und Teammanagement, Eventmanagement, KPI- & ROI-Analyse,

Verhandlungsfuhrung und Business Development.

Persdnliche: Fuhrungskompetenz, strategisches & analytisches Denken,

Verhandlungsgeschick, Kreativitat, Organisationstalent und die Fahigkeit, Teams zu

motivieren und zu H6chstleistungen zu fuhren.

Hinweis: Arbeitszeugnisse und Referenzen sind auf Anfrage erhdltlich.



